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UVODNI SLOVO REDITELE
Vazené damy a vazeni panove,

s radosti Vam predstavuji nasi studentskou firmu
BelleAroma. Rada bych vam struc¢né shrnula nasi ¢innost
a uspéchy, kterych jsme dosahli.

Soustredili jsme se na vyrobu ozdobnych vonnych
svicek. Jsme hrdi na to, Ze jsme si dokazali vybudovat
skvély a pracovity tym, ktery se spolecné podili ve vSech
fazich naseho podnikani, od vyroby po distribuci.

V zimé jsme se zucastnili Vanocniho trhu v Chotébori

a v Malci pri prilezitosti rozsviceni vanocniho stromecku.
Dale jsme vyuzili nékteré prestavky v prostorach skoly.

V jarni sezoné jsme prodavali v Libici na jarmarku v Pilnoveé
statku a nasledné na Chotéborském nameésti.

Deékuji vam vSem za vasi podporu a duveéru, kterou jste nam
projevovali. Vase prizen nam byla skutecné cenna a pomohla
nam posouvat nasi firmu vpred. S pozitivnimi naladou jsme
vyrabeli kazdou nasi svicku a sdileli radost z kazdého
uspéchu.

S uctou,

Lucie Krovova
Reditelka BelleAroma



NASE FIRMA

Jsme studenti 3. roéniku oboru firemni
management na Stredni Skole technicko-
ekonomické v Chotébori. Firmu BelleAroma
jsme zalozili v ramci ekonomického

integrovaného predmeétu.

Belle, z francouzstiny "krasna", nese do loga
punc elegance a vizualniho puvabu. Aroma,
latinsky vyraz pro vuni, zduraznuje hlavni
smysl produktu. Spolecné BelleAroma
propojuje krasu a vani, vytvarejici jedine¢ny

esteticky a smyslovy zazitek.
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VYKONNOST SPOLECNOSTI

Nase firma se zamerovala na vyrobu svicek z palmoveého a sojoveho
vosku a sezonnich dekoraci, které byli prevazne oblibené béhem Vanoc,
Velikonoc a Valentyna.

Dosahli jsme celkového obratu 13 176 K¢ a vydélali 2 805 Ke. Projekt
spolecného podnikani vvhodnocujeme tspésny.
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ZKUSENOSTI Z PRODEJE

V ramci nasi ¢innosti jsme realizovali 3 kampané. Vanocni kampan, jarni
kampan a prubezny prodej v misté skoly. Zacastnili jsme se vetsiny trhu
v Chotebori, Vanoc¢nich trhu v Malci a Velikonoc¢nich trha v Libici. Diky
témto trhum jsme se mohli ukazat lidem mimo skolu.

7 pohledu fizeni vykonnosti byla nejaspésnéisi vanocni kampari. Souvisi
to s produktovym portfoliem nasi spolec¢nosti, které spada do oblasti
darkovych predmetu. Nakupni chovani zakaznikua v ramci vano¢niho
obdobi bylo velmi otevirené a naSe produkty v této kampani uspély.

Nejveétsiho zisku jsme dosahli behem Vanoc a nejmensiho zisku béhem
Velikonoc. Diky nasim komunika¢nim dovednostem a kvalit¢ produktu
jsme navazali dobré vztahy s nasimi odberateli.

7bo7i, které jsme neuplatnili v ramci kampani, jsme prubezné prodavali
v miste Skoly a vétsinu vyrobeného zbozi jsme prodali se ziskem.
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NAS TYM
Lucie Krovova - reditelka firmy

Jako reditelka jsem zastavala klicovou pozici v celkovém rizeni
vyroby. Moje role zahrnovala strategické rozhodovani, spravu
financi a vedeni tymu. Kromé toho jsem aktivné komunikovala

s vedenim. Sledovala jsem trendy a hledala inovace, které by
podporily rozvoj nasi firmy. DohliZela jsem na dodrzovani pravnich
predpisu a zduraznovala vyznam etického a socialné odpovédného
vedeni.

Jan Pondélicek - financ¢ni reditel/zastupce reditele

Na pozici finanéniho reditele jsem se velice tésil, protoze jsem
mél skvélou prilezitost monitorovat finance firmy. Moji
odpovédnosti bylo délat kalkulace, vykonnost firmy a hlidat kasu
a celkoveé se starat o finance. Mohl jsem také spolupracovat

s ostatnimi napr. na nakupu ¢i prodeji vyrobku. Myslim si, Ze
jsem svoji praci jako finanéni reditel zvladl, a Ze jsem prispél ke
stabilité rustu nasi firmy. Byl to narocny, ale i naplnujici ukol,
ktery mé velice bavil.

Olga Jachymova - personalista

Jako personalni reditelka jsem se starala o pracovni
prostredi, abychom meéli ve firmé prijemny kolektiv. Snazila
jsem se udrzet maximalni produktivitu, ale i spokojenost
spoluzaku. Také jsem uplatniovala svou kreativitu

v propagaci - vytvarela jsem tematické plakaty, letaky,
firemni vizitky, webovky apod.

Dominika Lacmanova - vyrobni reditel

Jako vyrobni reditel jsem méla na starosti vyrobu v podniku.
Mym ukolem bylo zajistit, aby vyrobni proces probihal hladce,
efektivné a vsouladu s planem. Byla jsem zodpovédna za rizeni

vyrobniho tymu, optimalizaci procesu a dosahovani stanovenych
vyrobnich cila.

Viktorie Zachova — marketingovy reditel

Ve firmé Bellearoma jsem zastupovala pozici marketingového
manazera. Vytvarela jsem logo a par reklamnich navrhu. Ze
zdravotnich duvodu, jsem byla nucena tuto pozici prenechat
Olce Jachymové, ktera se s tim velice dobre poprala. Aktualné
prispivam k vyrobé svicek.
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